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  Verdiløfte	
  og	
  forretningsplan	
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Thomas	
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Informatikk	
  

Lars	
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  og	
  alt-­‐mulig-­‐mann	
  
	
  

15	
  år	
  i	
  høyere	
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Data-­‐analyse	
  Guru	
  
	
  

Master	
  i	
  Miljø	
  og	
  Utviklingsøkonomi	
  
PhD	
  in	
  Bio-­‐Statistikk	
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Company	
  Name:	
  

Navn	
  på	
  bedrift:	
   Water.Gift	
   Date:	
  

Dato:	
  
11.	
  april	
  2015	
  

Kortreist	
  sunt	
  vann	
  
fra	
  automat,	
  gjort	
  
tilgjengelig	
  med	
  en	
  

lav	
  årsavgift.	
  

Administrere	
  
automater	
  

Merkevarebygging	
  

Nettside	
  

Automater	
  

Studenter	
  

Øvrig	
  helsebevisst	
  
befolkning	
  som	
  er	
  
opptatt	
  av	
  miljøet	
  

Selvbetjening	
  

Automater	
  

Lokalisering	
  

Drifte	
  automater	
   Abonnement	
  

Automatprodusenter	
  

Automatverter	
  

App	
  



Forretningsplan:	
  
1.  Hvilket	
  problem	
  (behov)	
  i	
  markedet	
  skal	
  dere	
  løse?	
  

	
  Tilgang	
  på	
  kortreist	
  sunt	
  vann.	
  

2.  For	
  hvem	
  (kundesegment)	
  løser	
  dere	
  de@e	
  problemet?	
  

	
  Studenter	
  og	
  øvrig	
  helsebevisst	
  befolkning	
  som	
  er	
  
	
  oppta@	
  av	
  miljøet.	
  

3.  Hva	
  er	
  deres	
  løsning	
  på	
  problemet?	
  

	
  Kortreist	
  sunt	
  vann	
  fra	
  automat,	
  gjort	
  Glgjengelig	
  
	
  med	
  en	
  lav	
  årsavgiH.	
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Forretningsplan:	
  
4.  Hvorfor	
  er	
  kunden	
  villig	
  til	
  å	
  betale	
  for	
  denne	
  løsningen?	
  

	
  Lett	
  tilgjengelig,	
  avkjølt,	
  sunt	
  og	
  kortreist	
  vann	
  til	
  en	
  lav	
  
	
  årsavgift	
  vil	
  gi	
  betydelige	
  årlige	
  besparinger.	
  

5.  Hvordan	
  skal	
  dere	
  ta	
  betalt,	
  og	
  hvor	
  mye	
  er	
  kunden	
  villig	
  
til	
  å	
  betale?	
  

	
  Årlig	
  avgift	
  kr	
  100	
  for	
  våre	
  medlemmer,	
  og	
  kr	
  20	
  per	
  
	
  flaske	
  for	
  ikke-­‐medlemmer.	
  Vi	
  aksepterer	
  kontanter,	
  
	
  kort,	
  app,	
  sms	
  og	
  fingeravtrykk.	
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Self-­‐Realization!	
  



Water.Gift	
  



Thank	
  you!	
  

	
  
Visit:	
  



What	
  do	
  we	
  need?	
  

Water.Gift	
  

 	
  Marketers	
  Geniuses,	
  Finance	
  Gurus,	
  
Designers,	
  Developers,	
  Project	
  Leaders,	
  
Creative	
  Wizards,	
  Water	
  Purification	
  
Ninjas,	
  International	
  Development	
  
Rockstars,	
  Volunteering	
  Enthusiasts,	
  
Innovators	
  &	
  Early	
  adaptors!	
  











	
  



The	
  Secret	
  Sauce!	
  

Water.Gift	
  

 	
  Coins	
  are	
  time-­‐stamped	
  

 	
  Initial	
  Coins	
  -­‐>	
  Collector	
  Items	
  

 	
  Initial	
  Coins	
  -­‐>	
  Social	
  Status	
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Water.Gift	
  



Universal	
  Access	
  to	
  Clean	
  Water	
  


